
GESTÃO INFORMATIZADA
DALTON SKAJKO SALES



 PROFISSIONAL = Pessoa que faz uma coisa
por ofício. Que ou quem revela
profissionalismo (resultado $)

 AMADOR = Aquele que se dedica apenas por
vontade, gosto ou curiosidade, e não por
foco no resultado ($).

CONCEITO DE AMADOR E PROFISSIONAL



DIFERENÇAS ENTRE AMADOR E PROFISSIONAL



DIFERENÇAS ENTRE AMADOR E PROFISSIONAL



DIFERENÇAS ENTRE AMADOR E PROFISSIONAL



CARACTERÍSTICAS QUE DIFERENCIAM

 Conhecimento

 Habilidade

 Aptidão

 Atitude

 Compromisso com o resultado ($)

 Persistência (constância) 

 Paciência (inteligente)



A AQUICULUTRA, É UM 
NEGÓCIO AMADOR OU 

PROFISSIONAL?



Profissionalização
História

Santa Helena 
Fish Farm

Henrique Junqueira



Antes



Povoamento



Durante todo o ciclo

Mortalidade

Não contava

X-Y=Z???



Quando?

Biometria



Como ajustar?

Arraçoamento



Arraçoamento



Arraçoamento



Arraçoamento



Sem registro de consumo

Arraçoamento



Saldo de estoque??????

Estoque



Parâmetros de qualidade de água



Registro?

Classificação

Resultado?

Momento?



Classificação



Sem critério

Tratamentos



Data

Qtde e PM?

Biomassa

Cliente?

Preço

Vendas



Visão Geral



Depois



Povoamento



Povoamento



Povoamento



Mortalidade



Mortalidade



Mortalidade



Quando precisa confirmar

De todos os TRs

Biometria

uma vez ao mês



Biometria



Biometria



Ajuste diário

Arraçoamento

Conforme demanda



Arraçoamento



Sem sobra de ração

Arraçoamento



Arraçoamento



Gráficos comparativos

Arraçoamento



Saldo Atual?

Estoque



Estoque



Consumo atual?

Saldo Atual?

Estoque





Consumo atual?

Saldo Atual?

Por quanto tempo tenho de 
estoque?

Estoque



Estoque



Gráfico e Excel

Estoque



Registra a média da semana

Parâmetros de qualidade de água



Momento certo

De onde veio e pra onde foi

Classificação



Classificação



Custo de produção

Classificação



História

Classificação



Relatório de FASES (R$/kg, 
TCA, GDP)

Classificação



Classificação



Praticamente não precisa mais

Tratamentos



Vacina todos os lotes 

Vacinação



Vendas



Onde você está?



Conclusão

 PROFISSIONALIZAÇÃO

 MAIS EFICIENTE

 ESTRATÉGIA DE DESENVOLVIMENTO




